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Hij geeft toe dat hij het in het begin nog
niet helemaal inzag. “Hoe gaan we hier
een kantoor van maken?”, dacht Dick
Meijer, directeur van het bouwbedrijf. De
bollenschuur uit begin 1900 was oud,
tochtig, slecht onderhouden en in de ver-
ste verte niet geschikt om als kantoor te
gebruiken. Toch was dat de wens van het
fors groeiende online autoverhuurbedrijf
dat uit zijn oude pand gegroeid was. “We
moesten een ruime blik hebben om er
doorheen te kijken. Bij het aanvragen van
de vergunningen kwam de gemeente na-
melijk met een zwaar eisenpakket.” 

Van het brandveilig maken en volledig
isoleren van de primitieve schuur tot het
vervangen van alle elektra, installaties en
oude kachels. “Dat hakte er wel in ja”,

beaamt Meijer.  “Maar we konden niet
meer terug. Het oude pand van holiday-
cars.com was verkocht en de verhuizing
van Europa’s grootste autoverhuurbedrijf
stond al gepland. We hadden dus een
deadline om te halen. Maar toen de plan-
nen eenmaal op papier stonden en het
project vorderde, werd iedereen steeds
enthousiaster.”

Wat in september startte als een ware uit-
daging, verliep onder de regie van Meijer
Bouwservice echter vlotjes en eindigde
dan ook in een uitstekend geslaagde mis-
sie. “Op de authentieke weegschaal en
originele schuifdeuren naar de koelcel na,
is verder van alles verbouwd. De oude
stellingen zijn eruit, de staalconstructie is
verzwaard en zijn er toiletten en kantoren

maar ook een keuken, bar en zelfs een
compleet callcenter ingebouwd.” En ui-
teraard op de vloer een bij het internatio-
nale autoverhuurbedrijf passende
gepolijste asfaltvloer met vloerverwar-
ming.  

Modern van binnen en authentiek van
buiten. Precies zoals Robbert Jan Meer-
poel dat wilde. “Dit is precies wat ons bij
de verhuizing voor ogen stond”, stelt de
directeur van holidaycars.com. Hoewel
het bedrijf inmiddels vakantieauto’s aan-
biedt op meer dan 17000 bestemmingen
in 125 landen, heeft het veel binding met
deze regio. “Al is het alleen maar omdat
de meesten van onze medewerkers hun
‘roots’ hier hebben. We zouden het erg
vinden als de karakteristieken van de
streek, dus ook de bollenschuren, verlo-
ren zouden gaan.”

Ook Meijer werkte graag aan de unieke
opdracht mee. “Het is een echt gezamen-
lijk project geweest. Robbert Jan had
alles in zijn hoofd zitten en wij hebben
het tot in detail uitgevoerd. Het is een
soort van wederzijds gunnen geweest. 
Hij gunde ons de opdracht, dan gunnen
wij hem een goed eindresultaat.” �
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Metamorfose om oude bollenschuur te redden

Van wederzijds gunnen tot
modern karakteristiek kantoor
Een oude bollenschuur omtoveren tot een modern kantoorpand. Dat was de opdracht waarmee
autoverhuurbedrijf holdidaycars.com zich bij Meijer Bouwservice meldde. In twaalf weken tijd wist
de Sassenheimse bouwer het karakteristieke maar sterk verouderde pand geheel volgens de eisen
van nu kantoorklaar te krijgen. “Een metamorfose”, stelt Dick Meijer dan ook als hij achteraf terugkijkt.
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